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TELEMARKETING 
VENTE A DOMICILE 

 
 

Les enquêtes par téléphone représentent un secteur porteur pour les jobs à l’année ou 
saisonnier. Enquêtes, ventes, sondages, prises de rendez-vous autant de missions qui peuvent 
vous être proposées par l’entreprise. 
La vente à domicile est un secteur plus spécifique. C’est davantage pour des CDD ou des CDI, 
il faut aussi faire très attention au contrat de travail. 
 

Profil recherché 
 
Ce job nécessite d’avoir une bonne élocution au téléphone, une capacité d’adaptation dans le 
dialogue, d’être dynamique et agréable. Il est possible, pour de la saisie, que l’on vous 
demande une bonne maîtrise de l’outil informatique. 
 

Attention ! 
 
Pour les appels à domicile, les heures de travail sont comprises entre 17h et 20h. 
 

Quelques pistes 
 
Pour toute information sur la vente à domicile ou pour avoir la liste des entreprises de ce 
secteur, vous pouvez aller sur le site de la Fédération de la Vente Directe qui donne les 
adresses de plusieurs entreprises et aussi des offres d’emploi : 
 
Fédération de la Vente Directe 
http://www.fvd.fr/offres-emplois.html 
 

Site Internet : 
http://www.phonemploi.com

Contacts locaux (liste non-exhaustive) 
 
Prenez un premier contact par téléphone et envoyez votre C.V. accompagné d’une lettre de 
motivation par mél. 
 
PAGESJAUNES  
Vous trouverez les offres d’emploi sur le site 
Internet : 
www.pagesjaunes-marketingservices.com 
Rubrique « recrutement » 
 
H2A 
58 avenue Aristide Briand 
92220 Bagneux 
Contact : M.E. DUVERT 
Tél : 0825 810 810 
www.groupeh2a.com 
Mél: eduvert@groupeh2a.com 

ACTEL 
8 rue Henri Becquerel 
92508 Rueil Malmaison 
Tél : 01 55 94 06 67 
www.actel.fr  
Rubrique « recrutement » 
 
A2SCOMMUNICATION 
149 boulevard Gabriel Péri 
92240 Malakoff 
www.a2scommunication.fr 
Rubrique « contact » 
 

 

51, Grande Rue 
92310 Sèvres 

Tél. 01 41 14 12 20 / Fax 01 49 66 03 07 
www.ville-sevres.fr 

http://www.facebook.com/lescale-sevres 
 


